GESTIONE DI GRANDI PATRIMONI

La specializzazione aiuta
a crescere € a fare masse

Il rapporto Magstat
fotografa i movimenti
di 14mila professionisti
Family office e piccole
boutique in forte ascesa

Lucilla Incorvati

Una radiografia attenta sull’indu-
stria del private banking arriva dalla
dodicesimaedizionedelrapportoMa-
gstat. Afrontediunmercatopotenzia-
le vicino ai mille miliardi (990),1 254
operatorieifamilyofficeattivisulseg-
mentoallafine del 2014 controllavano
masse per a 751,3 miliardi, grazie a
898.401 clienti. I professionisti schie-
rati in campo sono 13.335 (6.573 ap-
partengono a strutture di private
banking “puro” (di questi1.158 sonoa
provvigione); 6.762 appartengono a
reti di promotori finanziari. Se ai pri-
vate banker si aggiungono 473 family
officer, si raggiungono 13.808 unita.
UniCredit Private Banking siaggiudi-
ca, anche quest’anno, il primo posto
con 91.379 milioni di euro, seguita da
Intesa SanPaolo Private Banking con
83.500 milioni e Banca Fideuram
(gruppo Intesa SanPaolo) con 42.100
milioni. L’asset controllato dai primi
tre operatorié parial 28,9%del merca-
to(da205.922a216.979milioni). Scor-
rendola classifica, troviamo al quarto
posto Ubi Banca - Private & Corporate
Unity con asset pari a 33.153 milioni
seguitada Banca Aletti(gruppoBanco
Popolare) con 29.200 milionidieuro. I
primi cinque operatori finanziari atti-
vinelprivatebankinghannounaquo-

ta del mercato pari al 37,2% in calo di
duepuntipercentualerispettoloscor-
$0 anno. Mentre i primi 10 coprono il
51,3% del mercato con 385.655 milioni
di euro. «Quindi, i primi tre gruppi
bancari (Intesa SanPaolo, UniCredite
Ubi Banca) - spiega Marco Mazzoni,
presidente di Magstat - controllano il
35,6% (267,2 miliardi di euro), i primi
cinque gruppi (i primi tre con Banco
Popolare e Bnl-Bnp Paribas) il 43,2%
(324,5 miliardi) e i primi 1o (siaggiun-
gono Deutsche B., Mps, Credem, Mps,
Ubs e Veneto Banca) il 57,8% (434,5
miliardi) del mercato private servito
(compreso quello del 126 Family Offi-
ce che avevano asset per 56 miliardie
offrono consulenza a pitt di 13 mila
clienti. Gli operatori finanziari sono

. stati suddivisi in sei tipologie (banche

commerciali italiane con divisioni o
con banche autonome specializzate;
banche d’affari straniere, banche in-
dipendenti specializzate, boutique fi-
nanziarie, Sgr, Sim; reti di promotori,
family office). Tra quelli che crescono
dipilicisonoglioperatorispecializzati
(+11% pari a 73 miliardiin unanno). In
termini assoluti sono state pero e reti
di promotori ad aver incrementato
maggiormente i patrimoni passando
da78an,3miliardidifine2014(+33,3
miliardi). Nel 2014 alcune sim di con-
sulenza, cancellatesi dall’apposito al-
bo,hannooptatodiproseguirelastes-
saattivita come Societa di Consulenza
Finanziaria (art. 18-ter del TU) con
'obiettivo diiscriversialla sezione ri-
servatadell'albo unico dei consulenti
finanziari di prossima istituzione.Si
trattadi81SCFFamilyoffice, Abs Con-
sulting Scf, Galileo Finance, Global
Wealth Advisory Scf.

ORIPRODUZIONE RISERVATA

I_.a forza d_elle__ I_:vg_!:chg qgmmercial_i

Quota di mercato (in %) di ciascuna categoria di intermediario al 31/12/2014
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LA FOTOGRAFIA DELL'INDUSTRIA
Articolazione per intermediario, numero di pb, clienti e masse al 31/12/14
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6 Family office (3) 126 192 473 63,99 15.046

NOTE: 1) Banche Commerciali Italiane con divisioni di Private Banking o con banche autonome specializzate nel Private
Banking- 2) Banche Italiane Indipendenti specializzate nel Private Banking - 3) Family Office (Single e Multi), studidi

professionisti (avvocati-commercialisti) che offreno ll servizio diF.O, Fiduciarie con servizio diF.0.-4)Valoriespressi
inmiliardi di Euro-5) Nella cat.1e nella cat.6 “i clienti” comprendonoanchei nuclei familiarix2,5 FONTE: Magstat



